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EDUCATIVA, unul dintre cei patru parteneri, a realizat o analiza de nevoi in Diaspora din care
Prog ram ul a reiesit ca principalele domenii de interes pentru deschiderea unei afaceri in Romania sunt:

o
Dlaspo ra sta “-u P 4% Energie 3% Transport 20% Comert
(online/offline)

4% HORECA

6% Constructii/imobiliare
Te gandesti sa revii in Romania si sa pornesti pe calea
antreprenoriala? Programul Diaspora Start-Up te poate ajuta Domenii de interes
sa pui in practica toata experienta pe care ai acumulat-o de 7% Agriculturs pentru : : 17% Educatie
cand ai plecat din tara. f:!eschlcler'ea unei afaceri

in Romania

Uniunea Europeana si Guvernul Roméniei finanteaza un program
dedicat exclusiv dezvoltarii antreprenoriatului si infiintarii de start- 11% IT&C
up-uri prin Programul Operational Capital Uman (POCU) 2014-
2020. In cadrul acestui program s-au aprobat finantari in -
valoare de 76 de milioane de euro, prin Diaspora Start-Up. 13% Turism 15% Culturs/arts/media

Sunt 32 de astfel de proiecte gestionate de administratori
de granturi, prin intermediul cdrora antreprenorii din Diaspora pot
primi fonduri nerambursabile in valoare maxima de 40.000
de euro si pot urma programe de formare antreprenoriala (inclusiv
de tip e-learning).

Principalele provocari pe care cei intervievati le-au identificat
ca reprezentand principalele obstacole in demararea unei afaceri

Mentalitatea

Lipsa finantarii

Fiecare administrator de granturi si-a stabilit valoarea si numarul
sau a surselor de finantare

granturilor pe care le oferd, in limita celor 40.000 de euro. De
asemenea, fiecare administrator de granturi a obtinut valori totale
diferite, in functie de capacitatea de procesare a proiectelor
inscrise.

Coruptia

Legislatia si fiscaliatea

140
Birocratia

Ro-Win, unul dintre acesti administratori de granturi, s-a nascut
din dorinta celor 4 parteneri (Reviro, EDUCATIVA, Impact
Hub Bucharest si GEA Strategy & Consulting) de a sustine
initiativele antreprenoriale ale romanilor care isi doresc sa
contribuie la dezvoltarea Romaniei.

Ro-Win si-a propus sa contribuie la rezolvarea a doua dintre cele mai mari provocari pe care
le au antreprenorii romaéni: lipsa finantarii si birocratia.

Sunt disponibile 36 de granturi a cate 35.000 de euro prin intermediul
Ro-Win §i-a propus sa creeze o pepinieré de ini;iative programului Ro-Win - Succes in Romania, in valoare totala de 1,26
antreprenoriale ale romanilor din strainatate care doresc s3 milioane de euro. Toate aceste fonduri sunt nerambursabile. In plus, pentru
porneasca o afacere non-agricola in mediul urban din tara.

fiecare business, Ro-Win va oferi, in parteneriat cu Impact Hub Bucharest,
un curs online de formare antreprenoriala extensiv, webinarii, servicii de
mentorat, consiliere si coaching, in valoare de peste 10.000 euro.



Criterii de eligibilitate

Cele mai importante criterii de eligibilitate sunt:

Proiectul are 3 etape principale

1. Informare si inscriere - pana pe 14 iulie 2018 inclusiv

Echipa Ro-Win va asista aplicantii pe tot parcursul procesului de inscriere si va oferi toate
informatiile necesare legate de beneficiile fondarii unei afaceri in Romaénia. Aplicantii pot
participa la o serie de evenimente internationale, prin care romanii din Diaspora vor afla despre
drepturile si obligatiile participantilor la proiect.

Afl5 mai multe despre evenimentele Ro-Win de aici. 8 Stai in strainatate de mai mult de 12 luni si te

""""""""""""" e e intereseaza sa incepi o afacere in tara?
2. Curs online de formare antreprenoriala -

oricand intre 15 martie 2018 si 15 august 2018

Expertii de la Impact Hub Bucharest, alaturi de invitati cu o bogata experienta in diferite domenii, . Ai domiciliul Tn Romania,
vor contribui la sustinerea unui curs online de antreprenoriat. Am pregatit 300 de locuri pentru
aplicantii care reusesc sa-si finalizeze inscrierea si care au o idee de afacere eligibila.
Cursantii au acces la o platforma si pot viziona cursul oricand le permite programul.

¥ Ai cetatenie romana, si varsta de peste 18 ani?

cu exceptia regiunii Bucuresti/llfov?

3. Consilierea proiectelor care vor primi finantarea - B Vreisa iti deschizi o afacere in Romania,
15 septembrie 2018 - 14 septembrie 2020 in mediul urban?

Din randul absolventilor cursului, sunt selectate 60 de planuri de afaceri pentru faza finald urméand
ca 36 de beneficiari sa fie finantati, mentorati si consiliati pentru infiintarea firmelor si demararea
activitatii. q q = 2 o o a
' B Ai experienta sau cunostinte in domeniul in care
doresti sa iti pornesti afacerea?

Pentru ca noii antreprenori sa aiba cel mai bun start, prima transa de bani, in valoare de maxim
26.250 de euro, va ajunge la beneficiari in prima faza dupa deschiderea firmei.

Restul sumei, in valoare de 8.750 de euro, va fi primita dupa 12 luni, cu conditia inregistrarii unor
venituri de cel putin 30% din prima transa de bani (7875 de euro). Lista completa poate fi consultata aicei.

Daca nu esti convins ca ideea ta e eligibild, ne poti contacta la contact@ro-win.ro

2017 £ | » 2018
15 DEC 15 MAR 5IUL 1AUG 15 SEP

2018 { | D 2019
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inscriere si pregitire dosar pentru grupul tint: 1NOV
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https://www.ro-win.ro/consultanta-finantare-startup-diaspora/
https://www.ro-win.ro/criterii-de-eligibilitate/

[ G Cursul de formare antreprenoriala

Daca esti interesat de programul Diaspora Start-up, completeaza Persoanele inscrise vor participa la un curs online de

formularul de pre-inscriere de pe site si depune un dosar prin antreprenoriat, organizat de expertii de la Impact Hub

care te inscrii oficial in grupul tinta al proiectului. Bucharest si desfasurat oricand in perioada

Pe baza dosarului iti este atestata eligibilitatea in cadrul 15 martie - 15 august 2018.

programului. Cursul va fi un instrument practic prin care beneficiarii isi vor
testa afacerea si vor afla tot ce au nevoie pentru un plan de

Pe site-ul RO-WIN (ro-win.ro) gasesti o lista cu toate documentele afaceri solid.

necesare unui dosar complet. Dupa pre-inscriere vei primi un cont in care Cursul va contine:

poti sa incarci toate documentele necesare. Pe baza contului vei beneficia,

n exclusivitate, de sesiuni online de informare §i webinarii care s3 te ajute  Webinarii de industrie cu antreprenori si experti despre cum functioneaza principalele piete

s3 obitii finantarea din Romania; (Vezi calendarul Webinariilor aici)

/ 7 module educationale, cu peste 20 de ore de continut video adaptat nevoilor unui

Pentru a fi selectat ca parte din grupul tinta, dosarul trebuie s& contind documente antreprenor |a inceput de drum si 20 de ore de teme practice de lucru; cele 7 module

care s ateste respectarea criteriilor de eligibilitate: educationale sunt:

® De la idee la startup,

e ® Start imii pasi

p art-up - primii pasi,

act de identitate care s3 ) ] \\ R P P
L

A
ateste domiciliul/ resedinta in una f,

\{ ® Management operational,
2 ® Marketing si promovare,

A N
/ Nord-vest Nord-Es’E\}H ® Managementul financiar,

® Managementul echipei,

din cele 7 regiuni de dezvoltare
ale Roméaniei;

@ Strategia de lansare a afacerii;

Centru v plan de afacere usor de completat, bazat pe cunostintele dobandite prin modulele
educationale;

SUd' Est Ao  resurse de invatare aprofundats;

)
if,
Ky
7
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 modele de planificare financiara si definire a modelului de afacere (Business Model Canvas).

, Atat cursul cat si serviciile de mentorat si consiliere reprezinta etape esentiale
g
‘_,-f"g x_xrd“ah_fl ale programului de finantare. Expertii RO-WIN fi vor ajuta pe beneficiari sa isi

B pregateasca planul de business, dar si sa faca fata cu succes tuturor provocarilor pe

documente doveditoare ale resedintei in afara tarii in ultimele 12 luni; care le vor intampina pe parcursul implementarii ideilor de afaceri.

diploma de studii si/sau acte doveditoare ale experientei (adeverinte,
contracte de munca etc.) in domeniul ideii de afaceri;

o idee succinta de afacere ( ideea poate fi schimbata pe parcursul cursului)

Chiar daca alegi sa-ti pornesti afacerea in Romania si sa-ti pastrezi domiciliul
in afara tarii, vei beneficia de acelasi sprijin si de consiliere pe tot parcursul
programului.



http://www.ro-win.ro
https://www.ro-win.ro/webinarii-succes-romania/

Procesul de selectie al planurilor de afacere

Candidatii RO-WIN - Succes in Romania incarca planul de afacere in platforma programului.
Planurile de afacere vor fi evaluate de cétre o comisie alcatuitd din cate 3 experti din
organizatiile partenere, care vor aloca puncte pe urmatoarele criterii (pondere egala):

Oportunitatea
de piata si
problema/
nevoia tintita

Produsele/
serviciile -
valoarea pe care
o ofera clientilor

Model de
business si
potential de
crestere

Abilitatile si
experientele
relevante

ale echipei/
antreprenorului

Planificare
financiara

Nivelul de
pregatire -
masura in care
echipa este
pregatita sa
lanseze afacerea
cu resurse proprii
si cele oferite
prin proiect

Sustenabilitate
& egalitate de
sanse

Etapa | - Plan de afacere

NESATISFACATPR

¢ Nu sunt mentionate deloc

® Sunt mentionate, dar
oportunitatea sau nevoia sunt
foarte mici

* Nevoia clientilor este mica sau
deja rezvoltad prin multe alte solutii
accesibile

® Piata este prea mica pentru a
sustine o afacere

* Nu sunt mentionate deloc
¢ Produsul/serviciul nu poate oferi
n mod real ceea ce promite
¢ Nicio informatie/dovada a
cercetarii nevoilor clientilor

® Modelul de business nu este
viabil

® Modul de organizare al afacerii
genereaza costuri si riscuri prea
mari in comparatie cu veniturile
potentiale)

® Modelul de business este
incompatibil cu realitatile din
Romania (infrastructura, legislatie)

* Nu sunt prezentate

* Nu sunt potrivite cu ceea ce este
necesar lansarii afacerii

® Resursa umana necesara nu este
accesibild

® Nu exista

o Planificarea financiara este
evident nerealista (omite costuri
importante/promite venituri care
nu pot fi atrase)

® Fondatorul/echipa nu are resurse
aditionale suficiente pentru a
sustine lansarea afacerii dupa
primirea finantarii

® Fondatorul/echipa nu vor putea
sa lanseze afacerea in timp util
primirea finantarii (de ex., procesul
de dezvoltare/lansare este prea
lung/neclar)

® Nu sunt luate in considerare

SATISFACATOR

* Oportunitatea sau nevoia
sunt medii

e Concurenta existentd,

dar féra afaceri existente
deosebit de competitive

¢ Descrieri argumentate ale
nevoilor clientilor

® Produsul/serviciul sunt
adecvate, pot rezvolva
problemele/dorintele
clientilor

® Argumentare clard a
motivelor pentru care clientii
vor cumpdra acest produs/
serviciu

® Modelul este clar, viabil si
sustenabil

* Modelul poate permite o
crestere moderata

e Existd optiuni de crestere
formulate

¢ Fondatorul/echipa acopera
la nivel de baza necesarul
de abilitati si cunostinte

prin experienta si studiile
existente

® Resusa umana necesara
este accesibila

o Costuri si veniturile sunt
previzionate realist

¢ Fondatorul/echipa are
solutii concrete, credibile
pentru atragerea resurselor
necesare

® Fondatorul/echipa au

un plan concret, fezabil

de lansare a afacerii dupa
primirea finantarii

¢ Considerentele de
sustenabilitate si egalitate
de sanse sunt mentionate

FOARTE BUN

e Clientii au o nevoie consistentd si
constientizata; exista o tendinta in piata

e Numarul clientilor potentiali este mare
 Solutiile existente nu acopera aspecte
importante ale dorintelor/nevoilor clientilor

¢ Produsul/serviciul ofera solutii foarte valoroase,
care satisfac in mod real probleme/dorinte
importante ale clientilor

® Argumentare clard a motivelor pentru care
clientii vor cumpara acest produs/serviciu,
inclusiv dovezi/exemple obtinute prin
interactiune cu clientii

® Modelul de business este clar si poate atrage
venituri consistente in comparatie cu costurile
generate

® Modelul de business este argumentat pe baza
de dovezi concrete (discutii cu clienti/furnizori/
distribuitori; rezultate si experienta existente;
resurse detinute deja)

e Existd un plan concret, argumentat, pentru
cresterea afacerii

¢ Fondatorul/echipa are experienta cu rezultate,
relevanta pentru lansarea afacerii

® Resursa umana necesara este accesibila si usor
de atras/motivat

o Costuri si veniturile sunt previzionate realist si
argumentate cu dovezi

* Planificarea financiara indica o sustenabilitate
financiara crescuta

® Fondatorul/echipa are resursele necesare
pentru lansarea afacerii

® Fondatorul/echipa este gata sa lanseze
afacerea dupé primirea finantarii (de ex.,
produsul/serviciul sunt in stadiul final de
dezvoltare, planul operational si partenerii de
afaceri sunt clar stabiliti, existd un calendar
concret si credibil pentru lansare)

¢ Daca este cazul, existd o politica clara de
gestionare a problemelor de sustenabilitate sau
egalitate de sanse pe care specificul activitatii
afacerii le poate genera

Procedura de selectie reprezinta un filtru si un prilej de feedback detaliat
pentru cei mai competitivi antreprenori. In felul acesta, cu totii isi vor putea
fmbunatati planul de afacere, fie ca ajung sa primeasca finantarea sau nu.

Etapa Il - Verificare administrativa

Tn functie de punctajul obtinut in prima etapa de selectie, primele 60 de planuri de
afacere care trec si de verificarea administrativa vor ajunge in etapa trei. Verificarea

administrativa presupune:

verificarea domeniului activitatii astfel incat acesta sa nu fie cuprins la articolul

5 din schema de minimis;

verificarea respectarii structurii solicitate pentru planul de afacere si cerintele

din schema de minimis;

dezvoltare durabila, egalitate de sanse, sprijinirea tranzitiei catre o economie
cu emisii scazute de CO2, inovare socialg, solutii TIC (tehnologia informatiei si a
comunicatiilor), consolidare CDI (cercetare, dezvoltare si inovare).

Planurile care nu respecta cel putin 1 criteriu administrativ vor fi

respinse!

Etapa Il - Verificare tehnica PA si interviu

60 de planuri de afacere cu cel mai mare punctaj si care au trecut de verificarea
administrativa vor parcurge un interviu de selectie finald, cu comisii alcatuite din
reprezentanti ai celor 4 organizatii si antreprenori cu experientd din mediul de afaceri din

Romaénia.

Memobrii acestor comisii de selectie vor evalua aprofundat criteriile de la etapa |, cat si:

verificarea includerii urmatoarelor conceptele in planul de afacere:

gradul de reflectare a realitatii pietei;
fundamentarea tehnica si economica;

viabilitatea afacerii.



Cheltuieli eligibile

Lista de cheltuieli eligibile este enumerata mai jos, insa trebuie sa retii
ca ai cateva cerinte minime:

o Trebuie sa creezi minimum 2 locuri de munca, dupa cel mult 6 luni
de la semnarea contractului de finantare. Locurile de munca trebuie
sa fie tinute 18 luni.

o Trebuie sa ai cel putin un punct de lucru in mediul urban, intr-una

dintre regiunile mai putin dezvoltate ale tarii

Poti folosi finantarea pentru:

A. Echipamente tehnologice, inclusiv echipamente IT (calculatoare, servere, imprimante, copiatoare,
laptopuri, licente software, sisteme audio-video) Fac exceptie jocurilor de noroc mecanice, electrice,

electronice, mesele de biliard, automatele muzicale.

C. Mijloace de transport: autoturisme, autobuze, microbuze, biciclete, mopede, motociclete, kart-
uri, ATV-uri, rulote cu sau fard motor, elevatoare, incarcatoare, remorci si semiremorci, platforme,
izoterme si frigorifice, doc plutitor, salupe maritime pentru calatori, ambarcatii fluviale de agrement,
aparate de zbor, autoutilitare.

D. Achizitionarea de moblller, aparatura birotica si sisteme de protectie a valorilor umane si

materiale;

E. Achizitionarea de instalatii/echipamente specifice in scopul obtinerii unei economii de energie,
precum si sisteme care utilizeaza surse regenerabile de energie pentru eficientizarea activitatilor
pentru care a solicitat finantare;

F. Achizitionarea de instalatii de incalzire sau climatizare aferente spatiului de desfasurare a activitatii

de comert, productie sau servicii;

G. Salariile, utilitatile (energie electricd, gaze, salubritate, abonament telefon si internet) si cheltuielile
aferente chiriilor pentru spatii de lucru, spatii de productie si spatii pentru prestari servicii si comert.
Spatiile pentru care se acorda chirie nu trebuie sa aiba destinatie locativa. Salariile se deconteaza
pana la nivelul maxim de 4.256 lei/luna cheltuiala totala. Nivelul de salarizare pentru locurile de
munca nou create prin program trebuie mentinut pe toata durata obligativitatii mentinerii acestora,

respectiv pana la finalizarea implementarii proiectului;

H. Realizarea unei pagini web pentru prezentarea si promovarea activitatii solicitantului si a
produselor sau serviciilor, inclusiv promovare online si cheltuieli de inregistrare domeniu, in valoare

oduluiFiscal;

K. Software-uri necesare desfasurarii activitatii pentru care se solicita finantare inclusiv licente si

In planul de‘afaeeri trebuie justificats fiecare cheltuiald pentru a demonstra c& este necesara
desfasurariiactivititilor pentru care se solicita finantarea.
Activele achizitionate,;mijloace fixe sau obiecte de inventar, trebuie s fie noi (cu exceptia

spatiilor).

u se acorda finantare pentru activele achizitionate in sistem de leasing, second-hand si cele
are au constituit obiectul unei subventionari/ finantari nerambursabile din alte surse.

Domenii de activitate neeligibile

Céteva dintre domeniile care nu se incadreaza pe lista eligibila:

A. Productia sau comercializarea de produse energetice, activitati de leasing, activitati de
investigare si protectle

D. Activitati de prelucrare si comercializare ale produselor agrlcole1 (numai in cazul in care
finantarea ar fi folosita pentru cumpararea materiilor prime)
'Prin ,prelucrarea si comercializarea produselor agricole” se intelege prelucrarea directa
a produsului agricol care are ca rezultat tot un produs agricol (exemplu: cultivarea si
vanzarea de gréu sau de fdina / cresterea si comercializarea animalelor)
Este eligibila, totusi, inscrierea unor afaceri care prelucreazd materia prima (exemplu:
produse de panificatie, fabricad de mezeluri etc.)

Aici poti vedea lista domeniilor neeligibile.

Ghidul de reintoarcere in tara

Pentru a te putea reintegra in Romania, a fost creat un Ghid care contine informatii de baza si
contacte utile. Acesta ofera detalii despre procedurile privind reinnoirea actelor de identitate
si calatorie, Tnmatricularea autoturismelor, repatrierea bunurilor, informatii despre drepturile
sociale si asigurarile medicale, precum si despre echivalarea si continuarea studiilor.

ellglbl|a de maxim 8000 |e| http://www.dprp.gov.ro/ghidul-de-reintoarcere/

Ghidul de reintoarcere in tara

http://www.mae.ro/sites/default/files/file/anul_2016/2016_alegeri/anexa_ordinul_500_for-
ma_consolidata.pdf

Cum demonstrez rezidenta cel mai bine?
Cele mai multe informatii despre program https://www.ro-win.ro/documente-ghid-startup-diaspora/

Prima relocare http://www.anofm.ro/files/Comunicat%20-%20Prima%20de%20relocare.pdf
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https://www.ro-win.ro/wp-content/uploads/2018/02/Lista-coduri-CAEN-eligibile.pdf
http://www.dprp.gov.ro/ghidul-de-reintoarcere/
http://www.mae.ro/sites/default/files/file/anul_2016/2016_alegeri/anexa_ordinul_500_forma_consolidata.pdf
http://www.mae.ro/sites/default/files/file/anul_2016/2016_alegeri/anexa_ordinul_500_forma_consolidata.pdf
https://www.ro-win.ro/documente-ghid-startup-diaspora/
http://www.anofm.ro/files/Comunicat%20-%20Prima%20de%20relocare.pdf

Cine suntem

acasa, in companii multinationale de top (Google, McKinsey, Coca Cola,
Amazon, EY, P&G, Teach for Romania etc.), start-up-uri si ONG-uri cunoscute
si ambitioase.

— REVIRO lucreaza cu unele dintre cele mai importante companii din Roménia
e )y pentru a identifica joburi interesante si provocatoare pentru persoane care
T au studiat sau au lucrat in strainatate. Prin organizatia REVIRO, tineri care au
S reV'ro fost educati la universitati prestigioase din afara tarii s-au intors cu succes

{‘Tl? EDUCATIVA EDUCATIVA este un grup de intreprinderi sociale care dezvolta proiecte in

domeniul educational si oferé tinerilor roméani oportunitati de dezvoltare
personali si profesional. In ultimii 12 ani, echipa EDUCATIVA a ajutat
peste 10.000 de tineri roméani sa mearga la studii in strainatate, organizand
de doua ori pe an RIUF (Romanian International University Fair) si oferind
servicii de consiliere educationala prin EDMUNDO, UNIVERSALIO si
EDMERICA.

Impact Hub Bucharest este organizatia ce sustine dezvoltarea
antreprenoriald a initiativelor cu impact pozitiv in societate, in cadrul unei
comunitati globale, oferind spatii de lucru colaborative, programe de
dezvoltare si incubare a afacerii, conferinte si evenimente, precum si optiuni
de finantare prin crowdfunding. Prezenta in Bucuresti din 2012, organizatia
face parte din reteaua globala Impact Hub cu prezente fizice in peste 100
de locatii de pe 5 continente.

GEA Strategy & Consulting, membra a Grupului Civitta International din
geastrategy iunie 2017, este o companie activad de peste 10 ani pe piatd din Romania,
&consulting specializata in servicii de consultanta strategica si pentru dezvoltare, cu

\ accent pe inovare si antreprenoriat, care ofera inclusiv asistenta in vederea
initierii de afaceri. Serviciile noastre cuprind un spectru larg de expertiza:
consultantd de management, accesarea granturilor si management de
proiecte, studii de piaté si analizd datelor despre clienti si vanzari, sprijin
pentru antreprenoriat si start-up-uri, politici publice si dezvoltare.

Proiect co-finantat din Programul Operational Capital Uman 2014-2020

Editor: EDUCATIVA SRL
Data publicarii: 29.11.2017

Continutul acestui material nu reprezinta in mod obligatoriu pozitia oficiala

a Uniunii Europene sau a Guvernului Romaniei.




